
 
 
 
Medewerker Outside Sales (fulltime)  
Locatie: Rotterdam 

HALLO COLLEGA! 

Voor ons team binnen WEC Agencies zijn wij op zoek naar een outside sales medewerker. 

Als outside sales medewerker ben jij het aanspreekpunt voor onze klanten en de schakel 

tussen sales, customer service en het line-management. Je bouwt aan relaties, jaagt actief 

op nieuwe ladingstromen en denkt in oplossingen. Met jouw commerciële flair en maritieme 

kennis ben jij een waardevolle kracht in ons sales team. Je bent vooral op pad om 

(potentiële) klanten te bezoeken en WEC Lines onder de aandacht te brengen. Daarnaast ben 

je ook regelmatig op kantoor te vinden.  

 

WIE BEN JIJ? 

Jij hebt minimaal 5 jaar ervaring in de scheepvaart/transport en kennis van 

cargadoorsactiviteiten. Ervaring in de shortsea (Portugal/Spanje/Marokko) en deepsea (Oost 

Afrika/Rode Zee/Midden-Oosten) is een pré. Je hebt een goede beheersing van de 

Nederlandse en Engelse taal in woord en geschrift; de Duitse taal is een pré. Ook ben je 

handig in MS Office en heb je een HBO werk- en denkniveau. 

 

Verder kun je prioriteiten stellen en overeenkomstig handelen. Je bent doelgericht en wil 

target(s) realiseren. Ook beschik je over communicatieve vaardigheden, ben je gedreven, 

betrokken, oplossingsgericht, proactief, een team player, creatief, innovatief, accuraat en 

uiteraard een commercieel talent. 

 

WELKE TAKEN KRIJG JIJ? 

• Bezoeken van klanten en onderhouden van persoonlijk contact 

• Actief netwerken, netwerkbijeenkomsten met als doel het ontwikkelen van nieuwe 

business opportunities 

• Offreren & bevestigen van tarieven, inclusief administratieve vastlegging in ons systeem 

• Actieve opvolging van offertes en klantvragen 

• Uitvoeren van gerichte commerciële acties  

• Begeleiden van nieuwe klanten bij hun eerste zendingen in combinatie met customer 

service 

• Onderhouden van telefonisch contact met klanten en bijhouden van klantgegevens 

• Identificeren van nieuwe business en kansen in de markt 

• Beheren en bewaken van bestaande klantrelaties 

• Voorbereiden en organiseren van afspraken voor de buitendienst 

• Coördineren van operationele afwikkeling waar nodig 

• Bijdragen aan het accountmanagement en commerciële strategie 

 

WIE ZIJN WIJ? 

Wij zijn een middelgrote rederij gespecialiseerd in containervervoer via zee. Al 50 jaar 

richten wij ons op met name Zuid-Europa en Noord- en Oost-Afrika. Ons hoofdkantoor staat in 

Rotterdam. Daarnaast hebben wij vestigingen in o.a. Hamburg, Felixstowe, Antwerpen, 

Barcelona, Nairobi en Mombasa. 

 

Wij bieden een uitdagende, zelfstandige en afwisselende functie met ruimte voor eigen 

initiatief in een informele, sociale en no-nonsense werksfeer. Sluit je bij ons aan en ontvang 

een marktconform salaris en 13e maand, een goede pensioenregeling, 27 vakantiedagen, een 

38,75-urige werkweek en 8% vakantietoeslag. Bij deze functie hoort een auto van de zaak.  

 

NEEM VANDAAG CONTACT OP! 

Als je meer wilt weten over deze functie neem dan contact op met John Monteiro en/of Hans 

Meeder of mail je CV naar John.Monteiro@nl.weclines.com of Hans.Meeder@nl.weclines.com. 
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